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SEMINARIO SETTORIALE MECCANICA 
 “La ricerca di clienti e la creazione di reti comm erciali all’estero” 

Case history - Carpenteria Metallica 
API Baveno, 9 aprile 2015  

 
 

Si ricorda che, nell’ambito delle attività del Servizio estero API, nell’ottica di supportare le 
imprese che stanno valutando nuove iniziative ed attività di sviluppo commerciale e che 
intendono affrontare nuovi mercati nazionali o internazionali o iniziare a commercializzare 
nuovi prodotti, l’Associazione, in collaborazione con CO.MARK, organizza un Seminario 
gratuito dedicato al settore Metalmeccanico. 
 

 

La ricerca di clienti e la creazione di reti commer ciali all’estero 
Case history - Carpenteria Metallica 

 
Giovedì 9 aprile 2015  dalle ore 9.30 alle 12.30 

presso la sede API di Baveno, S.S. 33 del Sempione, km 87 c/o Lago Maggiore Center 
 

L’incontro ha lo scopo di fornire alle imprese del settore metalmeccanico, attraverso vere e 
proprie simulazioni, le tecniche di marketing internazionale e quelle operative/commerciali 
utili alla ricerca di clienti e alla creazione, gestione e coordinamento di una rete commerciale 
all’estero. 
 
Contenuti dell’incontro: 

• analisi dei mercati; 
• analisi della concorrenza; 
• impostazione della strategia (scelta dei mercati obiettivo e dei canali di distribuzione); 
• preparazione alla parte operativa/commerciale; 
• ricerca delle banche dati e delle anagrafiche; 
• strutturazione dello script telefonico e simulazione del contatto con analisi degli errori; 
• ridefinizione della strategia sulla base del ROI del mercato; 
• strutturazione di un database generico e passaggio a un database customizzato; 
• gestione del recall e attività di follow-up sui contatti commerciali; 
• creazione, gestione e coordinamento della rete. 

 
Il seminario, di taglio operativo e pratico, è organizzato in collaborazione con Co.Mark, 
struttura operante nel campo della fornitura di un supporto commerciale competente e 
settorialmente specializzato nella ricerca di clienti e nella creazione di reti commerciali in 
Italia e all’estero. 
 
Il Workshop è gratuito ed aperto a tutte le imprese  interessate , ma per motivi 
organizzativi è necessario inviare la scheda di partecipazione alla Segreteria Organizzativa 
(Sig.ra Margherita Maio fax. 0323 847254 oppure via e-mail vco@apimpresa.it). 
 
Poiché l'incontro si svilupperà seguendo dinamiche di interazione con i relatori al fine di un 
corretto approfondimento operativo delle tematiche trattate, l’iscrizione è limitata a 



  

________________________________________________________ 
Prot.105/CO/dm www.apimpresa.it                                    4 marzo 2015 

                 AREA COMMERCIO 

                 ESTERO 
  

                              Francesco Cruciano 
                            Tel. 0321.398464  
                            francescocruciano@apimpresa.it 

massimo 20 partecipanti . L’adesione verrà garantita fino a raggiungimento dei posti 
disponibili sulla base dell’ordine cronologico di iscrizione. 
 
Per informazioni e chiarimenti si prega di contattare l’Area Commercio estero ed 
internazionalizzazione, Dr. Francesco Cruciano. 
 

 
SCHEDA DI PARTECIPAZIONE 

WORKSHOP 
 

La ricerca di clienti e la creazione di reti commer ciali all’estero” 
Case History - Carpenteria Metallica 

                                                  API Baveno, 9 aprile 2015 
 

Da inviare via fax 0323 847254 o via mail vco@apimpresa.it 
 
 

Azienda………………………………………  con sede in …………………………………......…………… 

Referente ……………………………………………………… Ruolo …………………………….………… 

Tel.…………………………… Fax ………………………… E-mail………………………………………… 

 


